
Keplermetsonexpérienceauprofitdes " secondsrangs"

Cen' estpastoutà faitunhasard si le

cabinetdeconseilKeplera attirénotre
attentionalorsquesetientà Marrakech le

secondSalondesindustrieset services
aéronautiquesauMaroc . Eneffet

,

ce
cabinet

,

crééparquatreingénieursassociés
(

voirillustration
)

,

anciensdu
cabinetMasaï

(

rachetéenoctobre
2006parle groupeLowendal

)
,

a

acquisuneexpérienceincontestée
entravaillantpourdegrands
maîtres d

' oeuvredudomaine
aéronautiqueet spatial ,

notamment.
" Unedescaractéristiquesdenotre
cabinet

, expliqueBernardOuriou
,

estquenoustravaillonssurl

'

ensembleduspectredela

performancedel

' entrepriseet nonpas
seulementsurlesachats. "

Moinscher
,

plusvite
,
plusfiable.

Toujoursest-ilqueKeplern' a pas
pourobjectifdedévelopperune
stratégiepouruneentreprise , par
contrepoursuitBernardOuriou

,

" nous
partonsdela stratégietellequ'elleest
définiepourla déclinerafind

' atteindrel

'

objectifquevisel

'

entreprisepourlaquellenous
travaillons "

.

Danscedomaineduconseil
,

lesexemples
sontnombreuxmaisrequièrentune
grandediscrétion . AussiKeplernousa

demandédetairesesréférences
,

cequiest
compréhensible . Lesassociésnousont
néanmoinsexpliquéquepourl

' undeses

LesquatrecréateursdeKepler : FlorianChauvin
,

L . Muller
,

BernardOuriouet PierreRougier.

grandscomptesclients
,

il avaitapportémet
sonsupportdansle cadred

' unappeld

'

offresà l

'

étrangeroùil étaitnécessaire d

'

intégreruncontenulocal . Si le support
passeaussiparl

' optimisationdela Supply

Chainpourréduirelescoûtset augmenter
la réactivité

,

sonactionpasseaussiparla

fiabilisationdecettechaînedes
fournisseursqui,

audemeurant
,

doitacquérir
dorénavantuneautrespécificitéauregard
dudéveloppementdurable.

Savoir-faire .
C' estdanscedomaine

queKeplerestimeêtreà même
d

'

apportertoutsonsavoir-faireaux
fournisseursderang2 dontla

structuren' estpeut-êtrepas
toujoursadaptéeafindemenerseuls
detellesopérationsauprèsdes
grandsmaîtresd

' oeuvrequisont
amenés à internationaliserleurs
activitéset leursachats.
Larelationquenousfaisonsavec
Aeroexpo, quisetientcette
semaine

,

estqu' il concerne
majoritairement desentreprisesde
rang2

,

fournisseursdesplus
grandsavionneurset motoristes

,

et

dontbiensouvent la taillene
perpasd

' entreprendretoutesles
démarches d

' optimisation,

mêmesi elles
ontdéjàfait

la démarchedes' exporteren
payslow-cost

,

afindemieuxsepositionner
surle marché . NICOLEBEAUCLAIR
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